
O mercado dos Grupos de Construção

MARKETPLACE

Encontre e conecte-se com os fornecedores ideais para os seus projetos.
Reforce as suas relações comerciais com fornecedores sobre os quais terá total 
visibilidade.



Quando trabalha com projetos para Grupos de Construção

Conecte-se com mais de 
100.000 fornecedores de 
Grupos de Construção

Há boas razões para procurar novos fornecedores:

• Otimizar estudos e compras, alargando a sua cadeia de fornecimento com 

fornecedores pré-qualificados e com experiência comprovada.

• Não conhecer bem a área ou o mercado local.

• Não conhecer os especialistas certos ou com a dimensão adequada.

• Ter enfrentado falhas por parte dos seus fornecedores.

E melhores razões ainda para otimizar a relação com 
os seus fornecedores habituais:

• Convidar a sua cadeia de fornecimento com um clique para estudos e compras, 

de acordo com o seu âmbito, atividade e dimensão.

• Monitorizar os riscos dos seus fornecedores em cada compra de forma imediata.



Otimizar os seus estudos 
e compras

Encontrar fornecedores

Alargue facilmente a sua cadeia de fornecimento com fornecedores fiáveis e solventes.

• Encontre fornecedores por atividade, cobertura geográfica, dimensão e grau de 
conformidade regulamentar.

• Construa ou complemente a sua cadeia de fornecimento com fornecedores que 
cumpram os seus critérios, mitigando riscos.

• Comece de imediato a utilizar a cadeia de fornecedores proveniente da CAE que a sua 
empresa já geriu connosco anteriormente.

O Marketplace coloca à sua disposição a maior 
Comunidade de Fornecedores do setor da Construção.

Publicar compras e estudos

Lance compras, estudos e manifestações de interesse com facilidade.

• Crie o seu projeto e lance todas as suas compras, estudos ou manifestações de 
interesse de forma simples.

• Convide fornecedores da sua cadeia de fornecimento ou novos fornecedores que 
cumpram os seus critérios de atividade, âmbito, dimensão ou conformidade.

• Acompanhe as respostas e propostas dos fornecedores convidados e compare-as 
para tomar melhores decisões.

• Utilize o seu próprio formato para recolher propostas e respostas, de forma a integrá-
las nos seus processos e sistemas.



A nossa missão

The place to be.

www.nalandaglobal.com

A nossa missão é capacitar os nossos clientes para que 
obtenham e assegurem novas oportunidades de receita de 
forma sustentável, gerindo eficazmente o risco e o 
cumprimento normativo, e melhorando a eficiência e a 
sustentabilidade em toda a cadeia de fornecimento.
Comprometemo-nos a impulsionar a inovação e a 
excelência, garantindo que os nossos clientes alcancem os 
seus objetivos comerciais num mercado em constante 
evolução.

David Hornsby
CEO at Once For All


